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Prendre en compte l’impact sur l’environnement de votre activité elle-même, dans la façon de l'organiser, de produire, de vendre, de communiquer et même d'impliquer ses collaborateurs : En tant qu'entrepreneur, vous êtes acteur des modèles de demain.
Venez partager et développer au Hub Enerco vos projets à impact positif et participer à l’évolution du territoire !



Nom du projet
. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .


Coordonnées : 	
Nom : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .	
Prénom : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
Situation (salarié, demandeur d’emploi…) : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
Tél : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
Mail : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

Commune d’implantation (réelle ou envisagée) : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Thématique principale du projet :
 Energie					 Construction et travaux
 Economie circulaire				 Autres 1 : . . . . . . . . . . . . . 
 Alimentation et agriculture			 Autres 2 : . . . . . . . . . . . . .

Stade d’avancement du projet : 
· Stade de l’idée  
· Etude de marché en cours (analyse du marché, étude de la concurrence, conception de l’offre…). Possibilité d’un format différent pour une association.
· Prévisionnel en cours 
· Autres :


Expliquez ce qui vous a amené à mettre en place ce projet (d’où vient l’idée, de quel constat est née votre idée et en quoi il consiste, ou vous en êtes dans votre réflexion/projet) : (max 1 page)
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Les objectifs du projet :
· 
· 
· 
· 

Les biens et/ou services que vous souhaitez proposer :
· 
· 
· 
· 

La clientèle et bénéficiaire visés : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Stade d’avancement du projet : 
· Etude de marché en cours (analyse du marché, étude de la concurrence, conception de l’offre…). Possibilité d’un format différent pour une association. 
· Prévisionnel en cours 
· Démarrage de l’activité
· Croissance

Les forces et les atouts du projet :
· 
· 
· 
· 
· 

Les freins et ce dont vous avez besoin pour le projet :
· 
· 
· 
· 
· 


La dimension éco-responsable du projet ? 
· 
· 
· 
· 
· 

Quels principaux éléments de votre étude de marché ressortez-vous ? 
· Concurrence : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
· Clients : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
· Fournisseurs : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
· Environnement : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
· Autres : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

Comment résumeriez-vous votre projet en 1 ou 2 phrases (pour le présenter à une personne qui ne le connait pas encore, et à qui vous souhaitez laisser votre carte de visite par exemple) : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

En quoi l’incubation vous parait utile ? 
· 
· 
· 
· 

Si vous étiez lauréat de l’appel à candidature, combien de temps pourriez-vous vous consacrer à l’incubation (travail individuel + collectif)? Du lundi au vendredi
· Tous les jours
· 2 à 3 fois par semaine 
· 1 fois par semaine 
· Autre : 

Quel serait le jour idéal dans votre semaine pour organiser les ateliers collectifs (mettre 2 choix numérotés) ? 
· Lundi
· Mardi 
· Mercredi
· Jeudi
· Vendredi


Pour terminer, comment avez-vous eu connaissance de l’appel à candidature éco-engagés du Hub Enerco 2023 ?
· Presse. Précisez si possible : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
· Réseaux sociaux
· Par recommandation. Précisez de qui, si possible : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
· Autres, précisez : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Droit à l'image
· J'autorise Centre Morbihan Communauté à utiliser mon image, en conséquence de quoi et conformément aux dispositions relatives au droit à l'image, je l’autorise à fixer, reproduire, modifier et communiquer au public les photographies/vidéos prises lors du tournage/prise de vue indiqué ci-dessus.

Pièces à joindre au dossier : 
· Dossier de candidature complété.
· Copie de la carte d’identité
· Règlement "Appel à candidature éco-engagés du Hub Enerco 2023" paraphé et signé.



DATE LIMITE DE DEPOTS DES CANDIDATURES : 
[bookmark: _GoBack]Le 8 janvier 2023 à 23h59 (heure de Paris).

Les candidatures se font exclusivement par envoi par courrier ou par mail de toutes les pièces à :
	Emmanuelle GUEZENNEC
[image: ]	Chargée de mission développement économique
	Hub Enerco
	Boulevard Auguste Le Goff 
	56500 LOCMINE
	02 97 48 50 16 / 06 02 08 47 15	
	economie@cmc.bzh	 
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